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Ni la Plataforma en Defensa del
Ferrocarril (PDF) ni la Platafor-
ma a favor de la Promoció del
Transport Públic (PTP) están de
acuerdo con la solución propues-
ta por Fomento, para dar conti-
nuidad al servicio ferroviario en-
tre Tortosa y Barcelona a partir
de 2015, y que pasa por la cons-
trucción de un intercambiador
enTarragona.Ambascoinciden en
que no soluciona el verdadero
problema que padecen a diario
los viajeros que se desplazan a
Barcelona, y apuntan que la esta-
ción de Tarragona perderá peso.

«Para la ciudad de Tarragona
es una solución terrible», apun-
ta el portavoz de la PTP, Ricard
Riol. Éste lamenta que siendo-
Tarragona la capital de provin-
cia más próxima a la Ciutat
Comtal, también sea la que tie-
ne un tiempo de desplazamien-
to más largo.

De hecho, el problema es que
si sigue adelante el proyecto del
intercambiador quedaría apar-
cada la propuesta que se hacía

desde el territorio, que era la in-
terconexión de L’Arboç. Una so-
lución que, además de garanti-
zar la continuidad de la línea, ha-
cía que pudiera llegarse al centro
de Barcelona con alta velocidad.

Por Perafort
El intercambiador supone míni-
mo un tiempo de dos minutos pa-
ra que los trenes que a partir de
2015 suban desde Tortosa con el
ancho internacional, puedan en-
trar a Tarragona y continuar por
la línea de la costa, que seguirá
siendo con ancho convencional.
«Lo que pasará es que dentro de
cuatro días los convoyes que sal-

gandeTortosadejarándepasarpor
Tarragona ciudad e irán por Pe-
rafort», apunta el portavoz de la
PDF Camp, Carlos Montejano.

Será la operadora la que deci-
dirá si prefiere priorizar la reduc-

ción en el tiempo de viaje– y, por
tanto, los desplazamientos con
anchointernacionalatravésde Pe-
rafort– o si los convoyes pasan
por la línea de costa, porque en
Tarragona ciudad hay una deman-
da suficiente que lo justifique.

Con todo, los catorce servi-
cios Euromed, los ocho Talgos y
los dos Alvias que a diario reali-
zan el trayecto Barcelona-Valen-
cia y viceversa, son los que tie-
nen más puntos para dejar de pa-
sar por la línea de costa. Una
reducción que estos portavoces
también apuntan que pueden
afectar a las frecuencias existen-
tes hasta Tortosa.

Tanto la PDF como la PTP ana-
lizarán las posibilidades en una re-
unión que mantendrán hoy en
Tarragona y de la que se espera
un comunicado conjunto y la ho-
ja de ruta a seguir. No obstante,
Carlos Montejano lamenta que
«la falta de liderazgo y la ambi-
güedad que ha mantenido el Ayun-
tamiento de Tarragona, prime-
ro diciendo que había presenta-
do un recurso, y después
asegurando que lo retiraba, ha ti-
rado por el suelo todo lo que ha-
bíamos hecho. Tarragona es la
que pierde más con la nueva pro-
puesta y, desde la desunión, no
iremos a ninguna parte».

Precisamente para el día de
hoy está prevista una nueva reu-
nióndelosresponsablesdeFomen-
to con el teniente de alcalde, Xa-
vier Tarrés, para seguir avanzan-
do con las peticiones del
consistorio en el proyecto del ter-
cer carril. Tarrés apuntó que «no
podemos permitirnos que Tarra-
gona pierda servicios. Se lo dijo
el alcalde a la ministra y lo reite-
raremos de nuevo».

Quienes hacen una valoración
positiva de la propuesta son los
viajeros del Ebre, que de esta for-
ma podrán seguir haciendo el tra-
yecto a Barcelona sin transbor-
do. «Mientras no perdamos la co-
municación con Tarragona ciudad
es positivo y si después nos po-
nen algún servicio con ancho in-
ternacional, por Perafort, hasta
Barcelona, consideramos que no
esunamalaopción»,apuntóMont-
se Castellà, portavoz de la Plata-
forma Trens Dignes.

Aunque Castellà lamentó que
«vamos a salto de mata. Ahora
sabemos extraoficialmente que
han cambiado un proyecto que
aún no hemos tenido en las ma-
nos. Me da la sensación que hay
una falta de planificación que no
me explico».
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La estación de Tarragona perderá peso
con la solución del intercambiador
Las plataformas en
defensa del transporte
público no están
conformes con la
propuesta del
ministerio de Fomento

EMPRENDEDURÍA ■ TIENE COMO OBJETIVO LA INVESTIGACIÓN DE PRODUCTOS MÉDICOS

Nace Medcom Advance, un spin-off de la
URV con Medcomtech, ICREA y el CTQC
■ La compañía Medcomtech, es-
pecializada en comercialización
de productos de cirugía ortopédi-
ca y traumatológica, ha creado la
empresa Medcom Advance para
el desarrollo de productos nano-
biotecnológicos propios en el ám-
bito de la ciencia básica. Partici-
pada también por la Universitat
RoviraiVirgili(URV),elCentreTec-
nològic de la Química de Catalun-
ya (CTQC) y la Institució Catala-
nad’InvestigacióiEstudisAvançats
(ICREA),MedcomAdvancecuen-
ta también con la participación
del doctor Ramon Álvarez Puebla,
y tiene como objetivo la investi-
gación y el desarrollo de produc-
tos médicos propios a través de la
nanobiotecnología.

El primero de estos proyectos
es un innovador sistema que per-
mite conocer el origen de las in-

fecciones a partir de la detección
instantánea de microorganismos,
sintenerquehacerreiteradasprue-
bas médicas o suministrar medi-
camentos innecesarios a los pa-
cientes.Paracrearestenuevopro-
ducto médico se ha utilizado la
nanotecnología y el proyecto ha
contado con un presupuesto de
1,8 millones de euros para su pro-
ducción.

Elnuevosistema,dirigidoahos-
pitales, clínicas y centros médi-

cos en general, presenta nuevas
mejoras en el ámbito de la inves-
tigación del origen de las infeccio-
nes como el ahorro de costes y
tiempo,yaquenoserealizanprue-
bas médicas innecesarias a los pa-
cientes; o el aumento de la efecti-
vidad del diagnóstico, puesto que
detecta al instante los microorga-
nismos que son el origen de la in-
fección.

Esta nueva sociedad está par-
ticipada por Medcomtech (75%),
así como la Universitat Rovira i
Virgili (5%); el CTQC (5%); y la
ICREA (5%); y, de forma particu-
lar, el científico e investigador Ra-
món Álvarez Puebla (10%).

Medcomtech es una firma es-
pecializada en comercialización
de productos de cirugía ortopédi-
ca y traumatológica en España,
con un alto nivel de especializa-

ción en tecnología puntera. Pre-
sidida por Juan Sagalés, la compa-
ñía cotiza desde marzo de 2010 y
hacreadorecientementeladivisión
Medcom Flow para la fabricación,
comercialización y distribución
de productos de anestesia. El ne-
gocio de Medcomtech se articula
actualmenteentresgrandesáreas.
El 50% del negocio está relaciona-
do con la venta de soluciones pa-
ra columna. Los productos para

extremidades y biológicos repre-
sentan un 29% del total de la fac-
turación. Por último, las solucio-
nes para articulaciones y artros-
copia representan un 21% de la
facturación.

Medcomtech cerró el ejercicio
2012 con una cifra de facturación
de 16,7 millones de euros. Esta ci-
fra representa un incremento del
15,2% respecto al ejercicio ante-
rior.

Los representantes de la URV, el CTQC, ICREA y de la compañía
Medcomtech con el doctor Ramon Álvarez Puebla. FOTO: DT

El primer proyecto
de investigación de
la nueva compañía
ha contado con 1,8
millones de euros

‘La falta de liderazgo
y la ambigüedad de
Tarragona han
tirado por el suelo lo
hecho’
Carlos Montejano
Portavoz de la PDF Camp

Los trenes de largo recorrido son los que tienen más puntos para dejar de pasar por Tarragona. FOTO: DT


